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Se realiza al final del trabajo. 























1. [bookmark: _Toc224384029]Análisis del Mercado Objetivo

1.1. [bookmark: _Toc224384030] Selección de Un mercado Objetivo 
Describir cómo seleccionar un mercado objetivo a nivel internacional. Tenga presente que es una guía para empresarios por lo tanto su lenguaje debe ser orientador como si estuviera enseñando, puede usar gráficos para hacer la información más clara.
1.2. [bookmark: _Toc224384031]Análisis del Mercado Objetivo
Describir el país escogido teniendo en cuenta nombre oficial, población, moneda, idiomas oficiales, población, Ubicación geográfica, PIB per cápita. Agregar Mapa del país. También debe investigar cifras sobre importaciones y exportaciones generales del País, la relación comercial de Colombia con el país escogido, si tienen un acuerdo comercial ¿Cuál?
















