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[bookmark: _Toc235198932]Introducción
Se realiza al final del trabajo. 





















1. [bookmark: _Toc235198933]Análisis del Mercado Objetivo

[bookmark: _Toc235198934] Selección de Un mercado Objetivo 
Describir cómo seleccionar un mercado objetivo a nivel internacional. Tenga presente que es una guía para empresarios por lo tanto su lenguaje debe ser orientador como si estuviera enseñando, puede usar gráficos para hacer la información más clara.
[bookmark: _Toc235198935]Análisis del Mercado Objetivo
Describir el país escogido teniendo en cuenta nombre oficial, población, moneda, idiomas oficiales, población, Ubicación geográfica, PIB per cápita. Agregar Mapa del país. También debe investigar cifras sobre importaciones y exportaciones generales del País, la relación comercial de Colombia con el país escogido, si tienen un acuerdo comercial ¿Cuál?
[bookmark: _Toc235198936] Caracterización del mercado 
· Información general.
· Indicadores económicos.
· Cultura de negocios.
· Principales ciudades comerciales.

[bookmark: _Toc235198937]Perfil del consumidor










2. [bookmark: _Toc235198938]Clasificación de la mercancía
[bookmark: _Toc235198939] Descripción del producto.
[bookmark: _Toc235198940]Clasificación arancelaria (Subpartida).
[bookmark: _Toc235198941]Usos.
[bookmark: _Toc235198942]Presentación comercial (Ficha técnica)
[bookmark: _Toc235198943]Principales exportadores e importadores.
[bookmark: _Toc235198944]Potencial exportador.
3. [bookmark: _Toc235198945]Requisitos Legales y regulatorios para acceso al mercado
[bookmark: _Toc235198946]3.1 Requisitos en Colombia
 DIAN 
 VUCE 
 RUT 
 Registro como exportador 
[bookmark: _GoBack] ICA o INVIMA (según corresponda)
[bookmark: _Toc235198947] 3.2. Requisitos del país de destino
· Arancel. 
· Normas técnicas. 
· Requisitos sanitarios o fitosanitarios. 
[bookmark: _Toc235198948]3.3 Acuerdos comerciales
· Tratado comercial vigente. 
· Beneficios arancelarios. 
· Certificado de origen.
4. [bookmark: _Toc235198949]Modalidades de Exportación

Modalidades establecidas en el régimen aduanero colombiano. Aplicación de la modalidad más adecuada para la mercancía seleccionada, con sus respectivos documentos. Para cada documento indicar:
· Definición. 
· Función. 
· Quién lo expide. 
5. [bookmark: _Toc235198950]Logística de Exportación
[bookmark: _Toc235198951]En este capítulo el grupo deberá diseñar la operación logística necesaria para exportar el producto desde Colombia hasta el país de destino.

[bookmark: _Toc235198952]Puertos y Aeropuertos
Puertos y aeropuertos
Identifique:
Principales puertos colombianos utilizados para exportar hacia ese país.
Principales puertos o aeropuertos de ingreso en el país de destino.
Breve descripción de cada uno.

[bookmark: _Toc235198953] Selección del modo de transporte
Justifique cuál es el medio de transporte más adecuado para el producto:
· Transporte marítimo. 
· Transporte aéreo. 
· Transporte terrestre (si aplica). 
· Transporte multimodal. 
Debe explicar: ¿Por qué eligieron ese medio?, tiempo aproximado de tránsito. 
Costo aproximado, Ventajas., desventajas.
[bookmark: _Toc235198954] Herramientas para cotizar Transporte
Presente algunas plataformas que permitan obtener cotizaciones internacionales.
Ejemplos:
· Freightos
· iContainers
· SeaRates
Explique para qué sirve cada una
6. [bookmark: _Toc235198955]Aspectos Financieros y Contractos
[bookmark: _Toc235198956] Medios de pago internacional: Investigar cuales existen y cuales son los más utilizados en el país seleccionado.
[bookmark: _Toc235198957] Términos de negociación: Describa a través de una matriz los términos de negociación internacional vigentes y sus principales características. Ejemplo: 

	Incoterm
	Modo de transporte
	Punto de entrega
	¿Quién paga el transporte principal?
	¿Quién asume el riesgo principal?
	¿Incluye seguro?
	Uso recomendado

	EXW
	Cualquier modo
	Instalaciones del vendedor
	Comprador
	Comprador
	No
	Cuando el comprador controla toda la operación logística.

	FCA
	Cualquier modo
	Transportista designado
	Comprador
	Comprador (desde la entrega al transportista)
	No
	Muy utilizado en exportaciones internacionales.

	FAS
	Marítimo
	Al costado del buque
	Comprador
	Comprador
	No
	Cargas a granel o mercancía no contenerizada.

	FOB
	Marítimo
	A bordo del buque
	Comprador
	Comprador (cuando la mercancía está a bordo)
	No
	Exportaciones marítimas tradicionales.

	CFR
	Marítimo
	Puerto de destino
	Vendedor
	Comprador
	No
	Cuando el vendedor paga el flete marítimo.

	CIF
	Marítimo
	Puerto de destino
	Vendedor
	Comprador
	Sí (mínimo)
	Muy utilizado para comercio marítimo internacional.

	CPT
	Cualquier modo
	Lugar de destino acordado
	Vendedor
	Comprador
	No
	Mercancías transportadas por cualquier medio.

	CIP
	Cualquier modo
	Lugar de destino acordado
	Vendedor
	Comprador
	Sí (cobertura amplia)
	Productos de alto valor o sensibles.

	DAP
	Cualquier modo
	Lugar convenido en destino
	Vendedor
	Vendedor hasta el destino
	No
	Cuando el comprador realiza la importación.

	DPU
	Cualquier modo
	Lugar convenido, descargada
	Vendedor
	Vendedor hasta la descarga
	No
	Mercancías que requieren descarga en destino.

	DDP
	Cualquier modo
	Instalaciones del comprador
	Vendedor
	Vendedor
	No
	Cuando el vendedor asume casi toda la operación logística.



[bookmark: _Toc235198958] Cotización Internacional 
Elaborar una Factura Proforma para la mercancía seleccionada, incluyendo. Simulador
7. [bookmark: _Toc235198959]Recomendaciones para exportar al país seleccionado
[bookmark: _Toc235198960]Aspectos culturales
[bookmark: _Toc235198961]Riesgos












