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CASO 1. EXPORTACIÓN DE COSMÉTICOS A CHILE
La empresa Almafrikana Biocosmética SAS, ubicada en Buenaventura, recibió un pedido de una distribuidora chilena por:
6.000 shampoos de coco (500 g)
6.000 acondicionadores de coco (500 g)
3.000 cremas para peinar (500 g)
Valor FOB de la operación: USD 68.000
La mercancía fue fabricada completamente en Colombia y será enviada desde el Puerto de Buenaventura hacia el Puerto de San Antonio (Chile) en un contenedor de 20 pies.
El comprador realizará el pago mediante transferencia bancaria internacional 30 días después del embarque.

Preguntas
· ¿Qué modalidad de exportación debe utilizar la empresa?
· ¿Por qué esta modalidad es la más adecuada?
· Describa el procedimiento desde la negociación hasta el embarque.
· ¿Qué documentos soporte se requieren?

CASO 2. MAQUINARIA ENVIADA A ALEMANIA 
La empresa Agro Pacífico SAS posee una máquina empacadora industrial importada desde Alemania hace tres años. Durante una inspección técnica se detectó una falla en el sistema electrónico principal. El fabricante alemán ofreció reparar la máquina en su planta ubicada en Hamburgo.
Datos de la operación:
Valor comercial de la máquina: USD 120.000
Peso: 2.500 kg
Tiempo estimado de reparación: 90 días
La empresa colombiana no pretende vender la máquina ni transferir su propiedad.
Una vez reparada, la máquina regresará a Colombia.

Preguntas
· ¿Qué modalidad de exportación corresponde?
· ¿Por qué no se considera una exportación definitiva?
· Describa el procedimiento aduanero aplicable.
· ¿Qué documentos soporte se requieren?
· ¿Qué sucede cuando la máquina regresa al país?
· ¿Qué sucede si  la empresa no le es posible reimportar la máquina dentro del plazo autorizado?

CASO 3. EXPORTACIÓN DE CHOCOLATE
La empresa Chocolates del Pacífico SAS firmó un acuerdo con la empresa estadounidense Sweet Imports LLC. La empresa colombiana produce barras de chocolate premium utilizando cacao cultivado en el Cauca. Sweet Imports LLC se compromete a comprar durante un año: 100.000 barras de chocolate, Valor anual estimado: USD 250.000. Para cumplir el contrato, la empresa colombiana adquirirá empaques especializados y etiquetas de proveedores nacionales. La producción se realizará exclusivamente para atender el acuerdo comercial firmado entre ambas empresas.
Preguntas
· ¿Qué modalidad de exportación considera aplicable?
· ¿Qué características del caso permiten identificarla?
· Describa el procedimiento general 
· ¿Qué documentos soporte serían necesarios?
· ¿Cuáles son las ventajas de utilizar esta modalidad?
· ¿Qué diferencia existe entre esta modalidad y una exportación definitiva?


